New Horizmns

for youth and community Durata: 20 minute
Varsta recomandata: 6-10

Ce este un antreprenor? #iMPACTdeacasa
Acivitatea 2 de dezvoltare a abilitatilor antreprenoriale

Poti gisi o varietate de oportunitati de afaceri in comunitatea voastra. in zilele
Lista activitatilor noastre, afacerile pot deservi clientii la kilometri distantd prin intermediul
serviciilor online.

Produse sau servicii

O afacere poate furniza bunuri, servicii sau ambele (bunuri si servicii)
clientilor sai. Oferiti cateva exemple de afaceri locale care se incadreaza
in fiecare categorie.

Produse Servicii Ambele variante

Rezolvarea problemei
Imaginati-va scenariile de mai jos. Identificati problema si sugerati cum un antreprenor ar putea oferi o solutie:

Scenariul 1: Varsta medie a comunitatii creste. Multi varstnici inca traiesc in propriile case, dar nu pot sd-si
ingrijeascd proprietatile.

Scenariul 2: Comunitatea voastra este oarecum izolata, iar mancarea trebuie transportatd pe o distanta lunga
pana la magazinul alimentar local. Din aceastd cauza calitatea produselor transportate este foarte slaba.

Scenariul 3: Restaurantele din comunitatea locala servesc, in cele mai multe cazuri, mancare rapida. Astfel, nu
existd un loc potrivit pentru o intalnire importanta de pranz.

Scenariul 4: Ati vazut multe persoane curatindu-si gazonele. Au dificultéti in a mentine deschisd punga cu
frunze, in timp ce incearca sa o umple.

Idei de afaceri
Ganditi-va la idei de afaceri potentiale pentru comunitatea voastra. Ce produse sau servicii ar oferi aceste
afaceri?

Alegeti doud idei de afaceri, diferite, care va atrag. Este posibil sd aveti deja o preferintd pentru o idee, dar este
important sa luati In considerare toate optiunile voastre, raspunzand la aceste Intrebari. Pentru fiecare idee,
notati o listd de argumente pro si contra. Luati in considerare cunostintele voastre despre acest subiect, costuri,
cantitatea de munca, venitul asteptat etc.

Ideea 1 Ideea 2




Pro Contra Pro Contra

Ofera-i un nume

Alegeti afacerea pe care doriti sd o desfasurati. Alegerea voastra ar trebui sa se potriveasca cu interesele si
stilurile vostru de viata. Alegeti un nume atragator pentru afacere. Denumiti cateva dintre produsele sau
serviciile pe care le veti oferi si includeti o descriere detaliata in spatiul de mai jos. Poate doriti sd pregatiti un
esantion sau un model pentru unul sau mai multe produse, astfel incat clientii potentiali sa poata vedea articolul
iar interesul pentru afacere va creste.

Numele afacerii:

Serviciile si produsele mele:

Intrebari pentru implicarea tinerilor:

1. De ce ar trebui deschisa o afacere ca solutie la o problema care exista deja in comunitate?

2. De ce sunt importante opiniile potentialilor clienti in decizia voastra, pe masura ce alegeti o afacere
pentru oportunitatea urmarita?

3. Cat de dificil a fost s alegi un nume pentru afacerea ta? De ce?

Pasii urmatori:
Program de abilitati 3 (Skill Builder 3) Este o idee buni de afaceri? In urmatorul program de abilititi veti
efectua studii pentru a afla despre industrie si piata, pentru a identifica clientii interesati de afacerea voastra.

Activitate suplimentara:
Tmpd&rtasiti-va constatarile a

e Creati o postare pe retele de socializare in care descrieti ce ati aflat si
folositi hashtagul #MPACTdeacasa #deacasa #staredebine ®
e Spuneti unui prieten, unui membru al familiei sau vecin despre ce ati

aflat si de ce este important

FundatiaNoiOrizonturi

Aceasta activitate este adaptata din programul 4-H Canada “Money and More Series”
si este parte dintr-o colaborare globala dintre Fundatia Noi Orizonturi si Universitatea
Montana State 4-H



https://4-h.org/
https://www.facebook.com/FundatiaNoiOrizonturi/?epa=SEARCH_BOX

