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Market Research #IMPACTdeacasa

Acivitatea 3 de dezvoltare a abilitatilor antreprenoriale

Lista activitatilor Este timpul sd vi uitati mai profund la ideea voastra de afaceri. Intrebati
potentialii clienti dacd ar achizitiona produsul sau serviciul vostru.

Un antreprenor bun nu se agatd niciodata de o singura idee, oricat 1i este
de dragd, daca cercetdrile arata ca nu va functiona ca o afacere.

Viseaza!

Gandeste-te la ideea ta de afaceri. A fost incercatd In comunitatea ta? A avut succes?
Imagineazat-i afacerea pe care ai dori sa o dezvolti. Descrieti clientii care vor fi atrasi cel mai puternic de
afacerea voastra.

Treci la treaba!

Cercetare de piatd

Urmariti videoclipul in linkul de mai jos. Studiaza, in mediul online, industria. Amintiti-va, o industrie este
toata activitatea economica implicatd in prelucrarea si fabricarea pe scara larga, in timp ce piata este cumpdrarea
si vanzarea de bunuri sau servicii pe o scard mai micd. Aflati despre tendinte sau prognoze pentru industrie
online si In materiale tiparite, pentru afaceri. Ideea ta de afaceri castiga popularitate? Daca lucrati la inceperea
unei afaceri care ofera servicii, aflati daca serviciul respectiv creste 1n cerere. De asemenea, cautati informatii
despre datele demografice la care apeleaza bunurile sau serviciile. Inregistrati concluziile.

Cum sa faci un Studiu de Piata GRATUIT:

https://youtu.be/sYE6YMIp2Rc

Sondare

Cercetarea este esentiald Tnainte de lansarea unei afaceri. Efectuarea de sondaje va va ajuta sa determinati
profitabilitatea ideii dvs. de afaceri in comunitatea dvs. Pregatiti intrebari si efectuati sondaje intreband cel putin
25 de persoane. Asigurati-va ca sunteti In siguranta in timp ce efectuati cercetarea. Pe masura ce va pregatiti
intrebarile din sondaj, ganditi-va la lucrurile pe care trebuie sa le cunoasteti atunci cand incepeti afacerea.
Includeti si aceste intrebari in sonda;.

Analiza

In urma sondajului, trebuie si faceti ceva cu datele pe care le-ati colectat. Identificati grupul demografic specific
sau grupul de persoane care pare a fi cel mai interesat de ceea ce oferd afacerea voastra; aceasta este piata
voastra tinta. Puteti alege sd utilizati o foaie de calcul sau un sistem de calcul pentru a calcula rezultatele.
Reprezentati-va rezultatele intr-un mod organizat, cum ar fi o diagrama circulard sau un grafic. Va trebui sa
utilizati aceste date si in activitatile viitoare.

Piata mea tinta este ...
Acum, ca stiti ce doresc potentialii clienti, furnizati o descriere mai detaliatd a produsului sau serviciului oferit
si enumerati toate modificarile pe care le veti face companiei.



https://youtu.be/sYE6YMlp2Rc

Intrebari pentru implicarea tinerilor:

Care a fost cea mai surprinzatoare parte a rezultatelor sondajului?

Care a fost cea mai putin surprinzatoare parte a rezultatelor sondajului?
Ce alte intrebdri mai aveti acum?

Pasii urmatori:
Program de abilitati 4: faceti cunostinta cu concurenta voastra. O analiza a acestor afaceri va va ajuta sa
profitati de oportunitatile de afaceri.

Activitate suplimentara:
Tmpértasiti-va constatérile ’,3

e Creati o postare pe retele de socializare in care descrieti ce ati aflat si
folositi hashtagul #iIMPACTdeacasa #deacasa #staredebine °
e Spuneti unui prieten, unui membru al familiei sau vecin despre ce ati

aflat si de ce este important

FundatiaNoiOrizonturi

Aceasta activitate este adaptata din programul 4-H Canada “Money and More Series”
si este parte dintr-o colaborare globala dintre Fundatia Noi Orizonturi si Universitatea
Montana State 4-H



https://4-h.org/
https://www.facebook.com/FundatiaNoiOrizonturi/?epa=SEARCH_BOX

